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P> measure the facts

Yaklasik 50 senedir Turkiye'de faaliyet gésteren KROHNE; 2011 yilindan itibaren kendi satis ofisiyle,
Ulkemizde otomasyon sektdrliine hizmet etmeye devam etmektedir. KROHNE, diinyada 100 yili
askin suredir, Orettigi Urtnler, sagladigi hizmet ve sistemlerle musterilerine yenilikgi, ileri teknoloji
iceren ¢c6zUmler sunmaktadir.

KROHNE Turkiye

Sat|§ Muhendisi ariyor.

Genel Nitelikler:

* MUhendislik Fakultesi mezunu,

* Tercihen endustriyel enstrimantasyon konusunda en az 2 yil deneyimli,

« lyi derecede Ingilizce bilen (konusma, yazma ve okuma),

» Organizasyon ve planlama yetenegi gelismis,

» Dinamik ve takim ¢alismasina yatkin,

* Analitik diistince ve sistematik ¢calisma aliskanhgina sahip,

« insan iligkilerinde basarili, ikna kabiliyeti yiiksek, sézlii ve yazili iletisimi glicli,
» Temsil ve sunum yetenegi yiksek,

» Seyahat engeli olmayan, B sinifi stiriict ehliyeti olan ve aktif olarak ara¢ kullanabilen,
 Erkek adaylar i¢in askerlik ile iligkisi olmayan,

* Esnek calisma saatlerine uyum saglayabilen,

» Ankara’da ikamet eden/edebilecek

ilanimizla ilgileniyorsaniz CV’nizi maas beklentinizi de belirten bir 6n yazi ile asagidaki

adrese gonderiniz (TUm basvurular gizli tutulacaktir) : ?!
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is Tanimi:

KROHNE drlnlerinin, ilgili bolgedeki satis faaliyetlerini planlamak, koordine etmek ve sirket hedefleri

dogrultusunda etkin bir sekilde yUratmek. Ayrica asagdidaki gérevler de is tanimi kapsamindadir.

* KROHNE satis ekibi, is ortaklari ve mUsterilerine satis slreglerinde destek saglamak, gerekli
koordinasyonu yUritmek ve aksiyonlari almak.

» Sorumlulugunda bulunan bélgede (rlnler ve uygulamalara y6nelik satis faaliyetlerini planlamak ve koordine
etmek.

* Mevcut ve potansiyel misteriler ile is ortaklarini dizenli olarak ziyaret ederek marka bilinirligini artirmak,
gercgeklestirilen ziyaretleri haftalik raporlarla satis yénetimine sunmak.

+ Uriin ve firma sunumlarini hazirlamak ve misteri ziyaretlerinde etkin bir sekilde gerceklestirmek.

» Pazar ve rakip analizleri yaparak satis stratejileri gelistirmek ve uygulamak.

» MUsteri gereksinimlerine uygun ¢ézimler sunarak misteri memnuniyeti ve satis performansini artirmak.

« Sirket icindeki ilgili departmanlarla koordinasyon i¢inde ¢alismak.

+ KROHNE satis ekibi, is ortaklari ve misterilerine teknik destek saglamak ve gerekli koordinasyonu
yuratmek.

« Uriinlerin devreye alinmasi siireglerini koordine etmek, miisterilere ve is ortaklarina teknik destek
saglanmasini organize etmek ve gerektiginde servis ekibiyle koordinasyonu yUritmek.

* Yurt disinda diizenlenen Grlin ve satis egitimlerine katiimak.

» Sorumlulugunda bulunan bélgedeki projeleri teklif asamasindan siparisin tamamlanmasina kadar takip
etmek.

+» Bblgesindeki alacak tahsilati streglerinde ilgili birimlerle is birligi yapmak ve gerekli destegi saglamak.

www.krohne.com web adresinden kurulusumuza iliskin daha ayrintili bilgi edinebilirsiniz.
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